
 المدرســة العليــا للتجـــارة
 

 أطروحة مقدمة لنيل شهادة دكتوراه في علوم التسيير 

 قــتسوي تخصص:
 

  :بعنوان

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 :الأستاذين إشـرافتحت       الطالـب: وتقديم إعـداد
 د. العشناني إسماعيل نـــاجح أشــرف

 اهرـد. لحرش الط 

 :المناقشـة لجنــة          
 رئيسا   المدرسة العليا للتجارة أستاذ التعليم العالي / لعلاوي عمردأ. -
 مقررا  المدرسة العليا للتجارة أأستاذ محاضر  د/ العشناني اسماعيل -
 مقررا  المدرسة العليا للتجارة أأستاذ محاضر  / لحرش الطاهرد -
 ممتحنا   المدرسة العليا للتجارة أمحاضر  أستاذ / شيباني أمينةد -
 ممتحنا   جامعة الجزائر أستاذ التعليم العالي  / يحة عيسىدأ. -
 ممتحنا   جامعة البليدة أأستاذ محاضر  / قاشي خالدد -
 ممتحنا   بومرداس جامعة أأستاذ محاضر  د/ خليفي رزقي -

 

 

 0261 – 0261السنة الجامعية 

جيات التسويقية لمواجهة  الإستراتي
 ج جديددخول منت

 في الجزائر "  ت الهات  النق ال"دراسة حالة سوق اتصالا



  



 المدرســة العليــا للتجـــارة
 

 أطروحة مقدمة لنيل شهادة دكتوراه في علوم التسيير 

 تسويــق تخصص:
 

  :بعنوان

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 :الأستاذين إشـرافتحت       الطالـب: وتقديم إعـداد
 د. العشناني إسماعيل نـــاجح أشــرف

 د. لحرش الطـاهر 

 :المناقشـة لجنــة          
 رئيسا   المدرسة العليا للتجارة أستاذ التعليم العالي / لعلاوي عمردأ. -
 مقررا  المدرسة العليا للتجارة أأستاذ محاضر  د/ العشناني اسماعيل -
 مقررا  المدرسة العليا للتجارة أأستاذ محاضر  / لحرش الطاهرد -
 ممتحنا   المدرسة العليا للتجارة أمحاضر  أستاذ / شيباني أمينةد -
 ممتحنا   جامعة الجزائر أستاذ التعليم العالي  / يحة عيسىدأ. -
 ممتحنا   دةجامعة البلي أأستاذ محاضر  / قاشي خالدد -
 ممتحنا   جامعة بومرداس أأستاذ محاضر  د/ خليفي رزقي -

 

 

 0261 – 0261السنة الجامعية 

الإستراتيجيات التسويقية لمواجهة  
 دخول منتج جديد

 في الجزائر "  ت الهات  النق ال"دراسة حالة سوق اتصالا



  

 هداءإ

عمرهمــا وبــار   أهــده هــلا الجلــد إلــي الوالــدين اللــريمين أ ــا  ا   ــي
لا الغــالي والنســينا مــن أجــل إتمــال مشــواره التعليمــيا وانجــاز ل يلمــاا الــلين بــ

هـــلا العمـــلا وإلـــي اليوجـــة اللريمـــة التـــي ءـــحت وتحملـــت معـــي عنـــا  ومشـــقة 
 راجيــا مــن ا  عــي وجــل أن يحس لــم ولــداه أســما  وأنــنالبحــ ا إلــي هبــة ا  

 جميعا وان يجعللم قرة عين لي. إلي أخواه وإلي جميع الأهل والأقارب. 
 كل من كان للم  ضل تلقيني العلم النا ع إلي كا ة معلميا وأساتلتي اللرال.إلي  
 إلي جميع أصدقائي وزملائي الأساتلة. 



 

 شكر

الحمـــد والءنـــا  والشـــلر   العلـــي القـــدير علـــي نعمـــ  ال ـــاهرة 
والبا نـــةا الـــله بحمـــدا تـــتم الرـــالحات. واعترا ـــا بالسضـــل وتقـــديرا 

إلاا أن أتقــــدل بالشــــلر والامتنــــان إلــــي الأســــتاذ  بالجميــــلا لا يســــعني
ـــــ   ـــــدكتور إســـــماعيل العشـــــناني شـــــساا ا  وعا ـــــااا لقبول المشـــــرف ال
الإشـــراف علـــي هـــلا العمـــلا وتنريرـــ  لجـــي  مـــن وقتـــ  ومجلـــوداا 
للإشـــــراف والمتابعـــــة والتشـــــجيع. الشـــــلر موصـــــو  أيضـــــا ل ســـــتاذ 

وجيلي المشــرف المســاعد الــدكتور الطــاهر لحــرش الــله ســاهم  ــي تــ
كمـــا لا يســـعني أيضـــا أن أشـــلر الأســـتاذ   خـــلا  إنجـــاز هـــلا البحـــ .

الـــدكتور العربــــاني موســــي علــــي مجلوداتــــ  اللبيــــرة ونرــــائح  القيمــــة 
 خلا  تربري بالجامعة الإسلامية  ي ماليييا.

كما أتوج  بنـال  شـلره وتقـديره إلـي كـل مـن سـاعدني مـن 
 قريب أو من بعيد علي انجاز وإتمال هلا العمل. 

وأتوج  كللك بنال  الشلر والتقدير إلي لجنة المناقشة التي قبلت وتحملت هلا 
 الجلد.


